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Ett white paper om afférsutveckling med patent som utgdngspunkt



Att investera i patent dr dyrbart och det stdller héga krav pa att befintliga patent
verkligen 6ppnar upp fér bra affdrsmaojligheter och ldngsiktiga intaktsstrommar. |
princip alla bolag som investerar i patent delar behovet av att hitta nya

afférsméjligheter och véxa sin affér.

I en global ekonomi dér tekniken gdr fortare och fortare och bolag transformerar sig
in i nya domdner snabbare én ndigonsin dr det svdrt att f& grepp om vilka bolag
som dr aktiva inom ens eget teknikomrdde och har ett intresse av att samarbeta,
licensiera eller rent av képa den teknik man har utvecklat. Aven om det rent
teoretiskt borde finnas en uppsjé av médjligheter och kontaktpunkter, kan végen till

att hitta en ny affarspartner med gemensamma intressen kénnas sndrig.

Processen kring hur man skyddar sin teknik genom patent och hur man legalt satter
upp en affar ér valdigt tydliga men sjdlva "sokandet” av lampliga affarsmojligheter
Iédmnas ofta till stor del at slumpen. Resultatet av sékandet landar oftare én vad
man tror i individuella omsténdigheter som relationer, branschkunskap,

marknadskénnedom, tidigare erfarenheter och i vissa fall egna personlighetsdrag.

Vi dr alla olika men i den hdr situationen hdller det gamla talesdttet, som man sar
fér man skorda, ju mer man letar och intresserar sig for sin omvérld desto bdttre
kommer man bli pd att hitta sina potentiella affdrsméjligheter. Ju battre du forstdr
det sammanhang du verkar i och vem som kan ha vinning av att anvénda din

teknik, desto stérre sannolikhet att du kommer att géra bra och vérdefulla afférer!

Okej, got it.

Men hur gor jag
for att hitta dessa
potentiella

affarsmojligheter,
rent konkret?




Lista er kollektiva know-how om VEM

Har gdller det att reflektera och kéinna efter, finns det en marknadsanalys,

perfekt!

Om inte, ta fram ett papper och bérja lista vilka situationer i omvariden du
och ditt team kommer att ténka pd nar det gdaller fragan om i vilka

sammanhang er teknik skulle vara gynnsam att anvénda?

Tank stort! Ténk annorlunda! Nér ni listat ut potentiella sammanhang dr det
lattare att gdé ner i detalj och lista vilka bolag som skulle kunna tdnkas jobba i

de listade sammanhangen.

Ta hjalp av omvéridens perspektiv

Oavsett om du moéter ett nytt ansikte pd en mdssa eller om du pratar med din
kund, en van, receptionisten eller en afférsrddgivare - var 6ppen fér andras
sdtt att se pd hur er teknik skulle kunna tillémpas. Underskatta inte
omvdrldens "nya égon” ibland kan hela affarsplaner skrivas om p& grund av
ett enda nytt perspektiv.

Bevaka affdrsrelaterad patentinformation systematiskt

Har du ett eller flera patent kan du med férdel sétta upp en bevakning som
kontinuerligt ger dig information om vilka som dr mest aktiva inom ert
teknikomrdde, vad de utvecklar och om nagon vidareutvecklar pd ert patent.

Kontinuerlig omvdrldsbevakning dr en riktigt bra kalla till att spara méjliga
samarbetspartners och affarsmaojligheter - men se upp for fallgroparna! Det
traditionella séttet att bevaka har ofta ett tekniskt eller legalt fokus och dessutom
utférs de manuellt vilket gér arbetet ratt tidskréivande och darfér valdigt dyrt. Los
det pd ett annat satt, se till att bevakningen sker automatiskt i ett digitalt verktyg

och verkligen handlar om rétt avgréinsad affdarsrelaterad information.




Vad mer behéver jag tanka pa?

Nar man val har bérjat férstd sin omvdrld och vilka aktérer man sjélv skulle kunna
vinna ndgot pé att samarbeta eller gora afférer med sé ar det viktigt att man

kartléigger vilket véirde ens egna patentportfélj har fér den andra parten.

Ett starkt business case med starka kdpargument ér avgérande fér att landa en affér

eller ett samarbete. Det gdllde pd Sokrates tid och detsamma gdller nu.

Att formulera argument som
bygger p& kundens agenda. Detta gér man effektivt genom att stélla sig frdgan vad
som blir battre av att kunden tilldmpar din 16sning? Ténk i tydliga termer av tid och
pengar - kvantifiera sé Idngt det gér och férsék dversdtta resultatet till pengar att

spara eller dnnu bdttre, pengar att tjdna.

Lycka till!

Vad kan PatAlert hjalpa mig med?

PatAlert hjdlper dig att systematiskt bevaka afférsrelaterad patentinformation och
héller dig uppdaterad kring vilka aktérer som ér mest aktiva inom ert teknikomréde,

vad de utvecklar och om ndgon av dessa vidareutvecklar pé er patenterade 16sning.

Till skillnad fran traditionella sékverktyg dér du bara kan hitta saker du redan vet att

du letar efter utforskar PatAlert systematiskt det okéinda och

Informationen landar in i din inbox via ett "alert-mail” varje vecka. Med andra ord,

affarsinformation du inte har rad att missa!
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